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Outsourcing Comercial

¢Por que externalizar con Externalia?

El outsourcing comercial es |la contratacion de un servicio a una empresa
especlalizada en el area de ventas.
Expertise, Conocimiento y Compromiso a tu serviclo.

GANAS EN FLEXIBILIDAD,

ESCALABILIDAD Y
TIEMPO DE REACCION
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Este modelo permite
contar con los recursos
adecuados para cubrir
exactamente las
necesidades que tengas
en cada momento: crecer
o decrecer en estructura
en funcion de los
presupuestos del ano,
reforzar la estacionalidad
de tus ventas, conseqguir
ampliar tu actual
cobertura ... Y todo ello de
una manera agil y sin
generar complejidad para
tu compania.

AHORRAS
EN COSTES

Por nuestra experiencia,
conseguiras un ahorro
entre un 10-20% respecto
a tus costes actuales.
Nuestros salarios estan
ajustados al mercado,
existe una parte variable
relevante por performance,
llevamos un control
exhaustivo de los costes,
de la productividad del
equipo, y tenemos
personal de apoyo para
encargarnos de todo
(dietas, coches,
conectividad, viajes, ...)

DISPONES DE UN EQUIPO
ESPECIALIZADO QUE TE
APORTA CONOCIMIENTO

Contaras con un
interlocutor especializado
para el seguimiento de tu
proyecto con amplia
experiencia liderando
equipos comerciales de
diferentes clientes y
sectores que aportaran
otro punto de vista a tu
negocio. Ademas, te
ayudara a centrar
esfuerzos en aquellas
tiendas donde sabemos
gue conseguiremos un
mayor retorno de la
inversion, dedicando el
tiempo y frecuencia
necesarias y accionando
las palancas adecuadas a
cada punto de venta.

NOS ENCARGAMOS
DE TODO
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La empresa dedicara
tiempo y recursos para la
formacion continuada del
equipo comercial para
mejorar sus capacidades
a través del equipo de
coordinacion y de
herramientas propias de
formacion. Ademas,
integrara en la propuesta
las ultimas herramientas
tecnolodgicas para
optimizar el trabajo del
comercial y tener un
seguimiento en tiempo
real, a través de un cuadro
de mandos, de los
objetivos establecidos.




